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各 位 

株式会社アドバンスクリエイト 
（銘柄コード：8798） 

2006年 4月度 当社の業績概要について 
１．４月度 月次報告（速報） 
 アドバンスクリエイトグループの４月度の実績概況をご報告させていただきます。 
 新規契約申込件数は 14,120件となりました。新規契約申込 ANPは 886百万円となり、 
 前年同月比 140％となりました。2006年 9月期の４月までの累計の新規契約申込 ANP 
 合計は、速報ベースではありますが、6,859百万円となり、前年比 182％となりました。 
４月度は、下半期（当社の決算月は９月です）の営業戦略を具体的に落し込むことがで

きました。今期の重点施策の１つに挙げています「販売チャネル間を融合しシナジー効

果を高める」（チラシ通販やＷｅｂといった非対面チャネルで獲得した見込み客に対し

て、テレマーケティングにてアポイントをいただき、ショップやコンサルティング営業

の対面販売にて保険の見直し等を行う。既契約者も同様にアプローチを行い、顧客シェ

アの拡大を図る。）という戦略は引き続き精度を高めてまいりますが、コンサルティング

営業の強化とＷｅｂサイトの充実に取り組んでまいります。 
コンサルティング営業は、新たな支店展開として、ビジネス街等にも出店し認知度向上

を兼ねた営業拠点として PR 性と効率性の相乗効果を狙います。（例、広島支店、横浜支
店（5月 17日開設予定））Ｗｅｂサイトでは、“相談保険市場”や“法人保険市場”の新
設により、よりフォーカスを合わせた訴求を行っていますが、今後は各ネット関連企業

との提携を拡大し、一層のレスポンス率向上に努めてまいります。 
 
 詳細は当社ホームページの月次動向ファイル（PDF）をご参照願います。 
 語句説明…ANPとは新契約年換算保険料の意味で、月払い保険料 5,000円の場合、 
      ANPは 60,000円となります。 
 ●新規契約申込 ANP推移（月次動向より一部抜粋）        （単位：百万円）        
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２．最近のトピックス 
 ①株式会社イマージュ様との保険代理店事業部門の営業譲受に関するお知らせ 
  （4月 14日付プレスリリースより） 
 同社の保険代理店部門の事業を譲り受けること、ならびに同社通信販売事業会員に対 
する保険募集を独占的に行うこととなりました同社は、当社に保険代理店事業部門を 
移管・集約することで、会員様へのサービスおよび利便性の向上を図ることができ、

当社にとりましては保険募集マーケットの拡大を図ることができます。 
 
 ②ソネット・エムスリー株式会社様と業務提携し、医師・医療従事者向けに保険サービ 
  ス開始（4月 19日付プレスリリースより） 
  同社は、日本の全医師のうち 49％が会員登録をする日本最大規模の医療従事者限定ポ 
ータルサイト「m3.com」を運営しております。（会員は 2006年 4月現在、全 28万人、 
内医師 12.5万人）今般、同サイト上にて保険の情報提供サービスを行うことにより、 
独立、開業、事業承継等の高度なニーズを有する医療従事者に対して保険商品の提案 
が可能となりました。 

 
 ③オリジナル商品「女の幸せって何？」に「終身タイプ/終身ハーフタイプ」を追加発売 
  （4月 21日付プレスリリースより） 
  昨年１月にチューリッヒ生命との共同開発によりオリジナル商品として発売した女性

限定医療保険「女の幸せって何？」に、お客様の声をさらに反映した「終身タイプ」

と「終身ハーフタイプ」（いずれも無事故お祝い金付きプラン有）を追加発売しました。 
  なお、本商品は、2005年 10月 13日付プレスリリース「チューリッヒ生命とアドバン
スクリエイトが戦略的提携に合意」で発表しました業務提携の第一弾として商品化さ

れたものです。 
 
 ④新損害保険会社設立に向けた「業務提携契約書」の締結および「新損保・設立準備会 
社」の共同設置のお知らせ（4月 28日付プレスリリースより） 
あいおい損害保険株式会社と同日「業務提携契約書」を締結し、新損害保険会社設立

に向け具体的準備を進めることに合意するとともに、その実現のため、「設立準備会

社」を５月１１日付けで共同で設置することを決定致しました。 
【商号】株式会社アドバンス インシュアランス プランニング 
保険業免許取得を目的とした「準備会社」であり、その為に必要な手続きを行ないま

す。認可取得後は、この会社が母体となり新損保会社として発足します。 
  
 
３．出店状況                            （42都道府県） 
５月新規 

出店予定 

累 計 

店舗数 

北海道 

東北 

関東 

甲信越 
中部 近畿 中四国 

九州 

沖縄 

４ １７９ ２４ ４１ ２４ ４５ ２３ ２２ 

４月度は８店舗の出店と１店舗の移設を行いました。 



４．２００６年９月期中間期 決算発表および説明会の日程について 
  ５月１７日（水）に中間決算の発表を行う予定です。翌日には、アナリスト・機関投 
資家向け決算説明会を大和証券 SMBC本社にて開催する予定です。 
なお、決算発表資料は、公表時に当社ホームページ（http://www.advancecreate.co.jp/） 
に掲載予定です。 

 
以上 


