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令和 3年 6月 14日 

各 位 

          大 阪 市 中 央 区 瓦 町 三 丁 目 5 番 7 号 

株 式 会 社 ア ド バ ン ス ク リ エ イ ト 

代 表 取 締 役 社 長  濱 田  佳 治 

（コード番号：8798 東証第一部） 

（ 連 絡 先 ） 総 合 企 画 部 長  岩 井  暁 

電話 06-6204-1193 

 

 

 

自社開発システムで保険募集の在り方を一新！ 

～「folder」×「Dynamic OMO」による生産性向上～ 

 

株式会社アドバンスクリエイト（本社：大阪府大阪市、代表取締役社長：濱田 佳治、東証一部上場、証

券コード：8798、以下「当社」、https://www.advancecreate.co.jp/ ）は、自社開発の保険証券管理アプリ

「folder」と保険相談特化型のオンライン面談システム「Dynamic OMO」の活用により、対面と非対面の

垣根をなくし、保険営業の生産性を大きく高めることに成功いたしました。 

 

【「folder」×「Dynamic OMO」による募集イメージ】 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

人とテクノロジーを深化させ進化する会社 

＜伝統的な保険募集プロセス＞ ＜当社の保険募集プロセス＞ 

電話や飛び込み営業、紹介等に

より、見込み客を発掘。何度も

訪問や連絡をし、アポイントを

いただく。 

お客さまから既契約の保険証券

をお預かりして、既契約の内容

を分析。 

お客さまのライフステージ等か

ら必要保障額を算出。既契約内

容の分析結果と照らし合わせ、

保障の過不足を診断。 

保障に不足がある場合には、お

客さまに必要な保障内容を提

案。お客さま宅を複数回訪問し、

お申込みをいただく。 

上記の流れを繰り返し、多い時

で一日 1～2 商談を実施。月間

平均で 2～5 件程度のご契約を

いただく。 

「Dynamic OMO」を用

いて保険相談。提案書を

画面共有しながら1時間

程度で商談を終了。郵送

やネット等でお申込み

いただく。 

訪問に係る移動時間の

削減や保障内容分析の

効率化により、一日 7商

談以上の実施を可能に。 

「folder」に登録いただ

いた既契約の証券を分

析。AIによる自動分析機

能も活用し、スピーディ

に保障の過不足を診断。 

国内最大級の保険選び

サイト「保険市場」や、

証券管理アプリ「folder」

を通じてお客さまにア

プローチ。 

https://www.advancecreate.co.jp/
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■ 証券管理アプリ「folder」× ビデオ通話システム「Dynamic OMO」 

保険業界では従来から、お客さまを訪問して証券を確認し、必要保障額を計算して見直しを提案する営

業を続けてまいりました。こうした営業手法の下、多い時で一日1～2商談を行い、保険提案を行っており

ました。 

これに対し、当社では現在、証券管理アプリ「folder」と保険相談特化型のビデオ通話システム「Dynamic 

OMO」を活用することで、証券の確認を「folder」で行い、見直し提案を「Dynamic OMO」で実施して

おります。伝統的な保険のアナログ営業を、最先端のテクノロジーを駆使して行うことにより、一日に7件

程度の新規商談を行うことが可能となっております。 

こうした取り組みが奏効し、直営支店での生産性が大きく向上しております。また、短期間で多数の商

談経験を積めることから、募集人の習熟度向上速度も飛躍的にアップしており、入社一年未満の新入社員

が、月間700万円以上の販売実績（ANP※）を挙げるなど、保険募集の在り方を革新する成果を上げており

ます。 

 

当社は今後も、国内最大級の保険選びサイト「保険市場」において、ユーザビリティを向上させ、お客

さまの体験価値を高めていくことで、「新しい保険の在り方」をご提案し、ユーザーの皆様に安心して保険

をご購入いただける「保険市場」を構築してまいります。 

 

※ANPとは新契約年換算保険料の意味で、月払い保険料 5,000円の場合、ANPは 60,000円となります。 

 

【会社概要】 

株式会社アドバンスクリエイト（東証一部上場、証券コード：8798） 

「人とテクノロジーを深化させ進化する会社」を標榜し、保険に関わるあらゆる情報とサービスを提供

しております。1995年の創業以来、ポスティング通販の全国展開、保険ショップの出店、Webマーケティ

ングの推進など、保険業界の常識を変え、新たな保険流通市場を創造してまいりました。 

現在はOMO（Online Merges with Offline）戦略を推進し、オンラインとオフラインの垣根をなくし、

オンラインではお客さまに究極の利便性を、オフラインでは最高の感動体験をご提供しております。 

 

本社所在地：大阪市中央区瓦町3-5-7 野村不動産御堂筋ビル 

設 立：1995年10月 

代 表 者：代表取締役社長  濱田 佳治 

事 業 内 容：保険代理店事業、メディア事業・メディアレップ事業、再保険事業、 

ASP（アプリケーション・サービス・プロバイダ）事業、BPO事業 

W e bサ イ ト：国内最大級の保険選びサイト「保険市場」   https://www.hokende.com/ 

       Advance Create Cloud Platform特設サイト    https://www.accp.jp/ 

       コーポレートサイト                      https://www.advancecreate.co.jp/ 

公 式 S N S：facebook         Instagram         Twitter           LINE 
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