
 

 ニッポン・ニュー・マーケット－「ヘラクレス」  

 

平成 22 年 9 月 3 日 

各 位 
大 阪 市 中 央 区 瓦 町 三 丁 目 5 番 7 号 

株 式 会 社 ア ド バ ン ス ク リ エ イ ト                

代 表 取 締 役 社 長  濱 田  佳 治                

（コード番号 8798） 

（ 連 絡 先 ） 取 締 役  常 務 執 行 役 員  経 営 管 理 本 部 長  村 上  浩 一  

電話 06-6204-1193 

 

「ライフプラン診断（貯蓄編）」提供開始 

～保険比較サイトで初めて、必要貯蓄額を算定するサービスの提供をスタート～ 
 

株式会社アドバンスクリエイト（本社：大阪市中央区、代表取締役社長：濱田 佳治、以下「当

社」）は、当社 Web サイト「保険市場（ほけんいちば）」において、本日より、『ライフプラン診断

（貯蓄編）』のサービス提供を開始いたしましたので、お知らせいたします。 

保険商品のご購入を検討する上では、ユーザー様のライフスタイルに応じた必要保障額だけでは

なく、将来の必要貯蓄額の算定も大きなポイントとなります。将来の必要貯蓄額の算定にまで踏み

込んだサービス提供は、保険商品の比較サイトでは、このたび当社がスタートする『ライフプラン

診断』が初めてとなります。 

『ライフプラン診断（貯蓄編）』では、72 種類のモデルケースを用意しており、アクセスいただ

いたユーザー様が家族構成、住まい、仕事、年齢の 4項目を入力することで、現時点でユーザー様

に最適と思われるモデルケースを即座にご提案し、今後の貯蓄プランについての解説を受けること

が可能となります。 

  

記 

 

当社は、保険ユーザーと保険メーカーとの橋渡しを追求することで、あらゆる保険のプラットフ

ォームになるべく、Web サイト「保険市場（http://www.hokende.com）」を展開し、そこから来店

型ショップ「保険市場」や「コンサルティングプラザ」にユーザー様を導く「Web to Real」戦略

を推進しております。「Web to Real」戦略のメインエンジンとなる Web サイト「保険市場」は、

保険に関する情報の豊富さのみでなく、気軽に・楽しみながら訪問していただけるよう、様々なサ

ービス・コンテンツを提供しています。 

 

当社が日頃、ユーザー様からの保険に関するご相談をお受けしている中で、加入される保険商品

を検討されるにあたり、将来必要になる貯蓄額に関するご質問をされるユーザー様が数多くいらっ

しゃいます。 

そこで、今回、ユーザー様の利便性の観点から、将来の必要貯蓄額を手軽に知っていただく『ラ

イフプラン診断（貯蓄編）』をスタートいたしました。 

当社の『ライフプラン診断』サービスでは、今回の貯蓄編に続きまして、今後、必要貯蓄額以外

にも死亡保障といった、ユーザー様が保険商品を検討する上で有益な他分野の情報も加味し、その

機能を充実させて参ります。 



 

■サービス概要 

１．「保険市場」トップページに『ライフプラン診断（貯蓄編）』コーナーを新設。 

●家族構成 ●お住まい（持家・賃貸） ●お仕事（会社員・自営） ●年齢 

を選択するだけで、72 種類のモデルケースの中から一番身近なケースについて、キャッシュ

フロー、年金推移のグラフ、それに対する分析結果の表示、補完のためにおすすめできる保険の

紹介。 

 

２．モデルケース等の解説はフィナンシャルプランナー11 名が担当。 

 

３．さらに詳しくお知りになりたいユーザー様向けに、近隣店舗への来店予約、コールセンターへ

のフリーコールの設置。 

  フリーコール：０１２０－８１６－３１８ （携帯電話可） 

  受 付 時 間 ：（平日）9:00～21:00 （土日祝は 17:00 まで） 

 

４．利用料：無料 

 

 

今後も当社 Web サイト「保険市場」において、様々なサービス・コンテンツを提供することで、

当社の企業理念の実現を目指し、企業価値の持続的な向上を図ってまいります。 

以上 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


