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明治安田生命グループとの来店型店舗運営に 

関する業務提携について 
 

 
株式会社アドバンスクリエイト（本社：大阪市中央区、代表取締役社長：濱田  佳治、以下アドバン

スクリエイト）は、明治安田生命保険相互会社（本社：東京都千代田区、取締役代表執行役社長：松

尾  憲治、以下明治安田生命）グループと提携し、同社グループが展開する予定の来店型保険ショップ

「ほけんポート」に対して両社が協同して来店誘導を行っていく予定です。  
  

記  
 
１．業務提携の背景  

アドバンスクリエイトは、「保険市場（ほけんいちば）http://www.hokende.com 」を統一ブランド

とし、インターネットをメインエンジンとし、そこから保険ショップ・テレマーケティング・コンサ

ルティング営業等の「販売チャネル」へとお客様を導く「Web to Real」の効率的な販売システムを

構築しております。  
 
 特に、ここ数年急激に一般化してきたインターネットやモバイルを利用した資料請求や問合せ・相談

が増加しており、アドバンスクリエイトにおいても、そのようなデジタルメディアからの資料請求や

問合せに対してリアルな「保険ショップ」や「テレマーケティング」での対応を図っており、リアル

とバーチャルのシナジー効果が日々実現しております。  
  
 今般、明治安田生命が来店型店舗運営を開始するにあたり、新規の見込客開拓において、より有効

な手法を模索していた明治安田生命と、首都圏において「Web to Real」の Real 部分において、受け

皿を探していたアドバンスクリエイトのニーズが合致し、業務提携にいたりました。  
 
 
２．明治安田生命の店舗展開について  
 生保大手 4 社のなかで、自社商品を扱う店舗と、他社商品を扱う店舗も同時に運営していくのは、

明治安田生命が初となります。  
 
自社商品も含め 19 社 80 商品を取り扱う「ほけんポート」では、自社以外の商品も取り扱うことで

市場の動向や顧客のニーズを察知し、それを自社の商品展開に反映させていきます。なお、「ほけんポ

ート」の運営は、明治安田生命の全額出資子会社である明治安田保険サービス株式会社が行う予定で

す。  
  

また、自社商品のみを扱う店舗「保険がわかるデスク」では、自社の既契約者に電話でコンタクト

をとり、年金保険や医療保険で興味をもっていただいたお客様に来店を促すとともに、シニア層の取

り込みも目指しています。  
  
 



＜明治安田生命の概要＞  
社 名 ：明治安田生命保険相互会社 

住 所 ：東京都千代田区丸の内 2-1-1  
代 表 者 ：取締役  代表執行役社長 松尾  憲治  
創 業 ：明治 14 年 7 月  

事 業 内 容 ：生命保険業  
Ｕ Ｒ Ｌ : http://www.meijiyasuda.co.jp/      

 
 
３．アドバンスクリエイトの元受保険会社各社との提携戦略について  

アドバンスクリエイトでは、自社の持つ事業インフラだけでは対応できない Web サイト「保険市

場」を通じて提供された各保険会社商品の資料請求者情報を、元受保険会社の直販外務員と協同し

て対応する「協業」戦略を展開しております。  
これまでの提携は、  
 

・ アリコジャパン  
・ 東京海上日動あんしん生命保険株式会社  
・ 太陽生命保険株式会社  
・ 富国生命保険相互会社  
・  あいおい生命保険株式会社  
 
以上の 5 社となります。  
  

         アドバンスクリエイトでは、今後も豊富な資料請求情報を有効に活用するために、元受保険会社

との連携を強化し、この「協業」戦略を推進していく予定です。  

 

以 上  
 

 


